Verkoop op een onweerstaanbare manier
Vendre de maniere irrésistible

Tips & Tricks
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Programma

Wat is een wervende winkelformule?
Questce quodbun concept de bout

Hoe bouwen aan een wervende winkelinrichting?
Comment construire un agencement de boutique attractif ?

Wat is een wervende verpakking?
Quest-ce quobobun conditionnement attractif

Hoe organiseer je een wervende winkelverkoop?
Comment organisez une vente convaincante ?
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Waarom shoppen? Pourquol faire du shopping?

1) Functioneel, uit noodzaak 1) Fonctionnel, par nécessite
2) Plezier 2) Plaisir

3) Ontspanning 3) Detente

4) Afleiding 4) Distraction
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Shoppen maakt ons gelukkig! Le shopping nous rend heureux!
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Focus
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