
Van Storytelling

tot

Marketing

VERTEL ONWEERSTAANBARE VERHALEN

24.03.2022 Conservatoire Botanique National, Bailleul



ADVIES TRAINING COACHING TIJD VOOR ACTIE



Programma

Waarom verhalen vertellen?

Wat is jouw merkverhaal?

Hoe verhalen vertellen in de praktijk?
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VAN STORYTELLING TOT MARKETING > PROGRAMMA



Tour de table

• Wie zijn we?

• Waarom zijn we hier?

• Welke inzichten willen we krijgen?



Opwarmertje
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Klikken om tekst toe te 
voegen
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Storytelling is een techniek

om emotionele verbinding te 

creëren met je publiek 

waardoor jouw verhaal blijft 

hangen.
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Verhalen doen kiezen én verkopen

1) Verhalen zijn leuk

2) Verhalen zijn eenvoudig

3) Verhalen worden makkelijk onthouden

4) Verhalen creëren verbinding

5) Verhalen spreken tot de verbeelding

6) Verhalen kunnen makkelijk worden doorverteld

7) …
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Verhalen doen kiezen én verkopen
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Schrijf jouw 'merkverhaal'
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Oefening: Mijn merkverhaal schrijven

1. Waarom doe ik de dingen die ik doe? Wat wil ik bereiken?

2. Op welke unieke en onvergelijkbare manier doe ik die 
dingen? Hoe maak ik het verschil voor mijn klanten?

3. Voor welke klanten doe ik dat het allerliefste?
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Vertaal je storytelling naar de praktijk

1) Website & fotografie

2) Sociale media

3) E-mailing

4) Tijdens verkoopgesprekken

5) In de winkelbeleving, tijdens workshops

6) Reclame & acties

7) …
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Samenvatting

VAN STORYTELLING TOT MARKETING > HUISWERK

❑ Verhalen doen kiezen én verkopen

❑ Maak werk van je eigen merkverhaal

❑ Vertaal je verhalen naar de praktijk



Huiswerk

Alles wat je vanaf nu doet, aftoetsen aan je merkverhaal en 

je doelgroepen. Wat wil ik op welke manier voor die 

mensen betekenen?

❑ Merkverhaal integreren in je website

❑ Verhalen integreren in je sociale media

❑ Verhalen integreren in je verkoopgesprekken

VAN STORYTELLING TOT MARKETING > HUISWERK



Huiswerk

Alles wat je vanaf nu doet, aftoetsen aan je merkverhaal en 

je doelgroepen. Wat wil ik op welke manier voor die 

mensen betekenen?

❑ Merkverhaal integreren in je website

❑ Verhalen integreren in je sociale media

❑ Verhalen integreren in je verkoopgesprekken

VAN STORYTELLING TOT MARKETING > STAP VOOR STAP



Zet nu de eerste stap 

richting beter verkopen
EN CONTACTEER BAVO

Bavo Goos

+32 495 19 53 10

bavo@smart-boost.be

smart-boost bvba

Ter Waarde 44, B-8900 Ieper,

0495 19 53 10, info@smart-boost.be

www.smart-boost.be

BE 0632.564.417


